__NAIN
LISAAT MYYNTIA
SOMESSA JA SAHKOPOSTISSA

LEENA PAKONEN

KOUTSIKLUBIN
WORKSHOP



TANAAN OHJELMASSA

SOME-kanavien ja sahkopostilistan
hyodyntamisesta helppoa, hauskaa ja
tehokastal!

Selkea systeemi, jolla keskityt viestinnassasi
oikeisiin asioihin, kasvatat asiakaspohjaasi ja
pidat yleisosi kiinnostuksen vahvana.

Vinkit, joilla muutat tilisi toimiviksi
myyntikoneiksi, joilla luot jatkuvaa
asiakasvirtaa.

Eri myyntikanavien erityispiirteet ja sopivuus
tietynlaisille valmennustuotteille.
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FOKUS

- helpotat tyotasi
—> saastat alkaasi

- heratat enemman kiinnostusta



TUNNISTA OMA TYYLISI & EROTTAUDU

s « MIKA ON SINULLE MIELUISINTA JA HAUSKINTA:

+ kirjoittaminen - sahkoépostit, Kirjoitetut postaukset, blogi
« puhuminen = videot, webinaarit, danitteet, podcast

* kuvaaminen - videot, kuvapostaukset, stoorit

* |luovuus = valitse mieluisimmat yhdistelmat

7 > VALITSE 1-3 SINULLE HELPOINTA VIESTINTATAPAA

« VALITSE BRANDIARKKITYYPPISI
« https://www.millanendesign.fi/arkkityyppitesti/

« https://sitely.fi/branditesti

7 2 LISTAA 20 AJATTELUTAPAASI, OMINAISUUTTASI, _
VALMENNUSTULOSTA TAI TARINAA, JOTKA ILMENTAVAT
ARKKITYYPPIASI

7 > TEE PINTEREST-TAULU TAI FIILISKARTTA


https://www.millanendesign.fi/arkkityyppitesti/
https://sitely.fi/branditesti

SELKIYTA VIESTISI & SAASTA AIKAA

VALITSE PAAVIESTISI JA ARVOSI

7 > MAARITTELE MISSIOSI = YDINVIESTISI
7 > LISTAA 5-10 PAAVIESTIASI / AIHEALUETTA, JOISTA VIESTIT

VALITSE AVAINSANAT & HASHTAGIT

7 > LISTAA VAHINTAAN 30 (hyédynna kanavien hashtag-hakua)

KERRO TARINASI

7 > KEKSI / TUNNISTA VAHINTAAN 5 TARINAA OMISTA
KOKEMUKSISTASI, JOTKA VOIT LIITTAA PALVELUJESI MYYNTIIN

KIERRATA VIESTEJAS| ERI KANAVISSA HIEMAN
MUOKKAILLEN: pyoraa ei tarvitse keksia jatkuvasti
uudelleen



PANOSTA SUUNNITTELUUN
(EDES VAHAN)

- teet [aadukkaampaa sisaltoa
helpommin ja nopeammin

- heratat sisallollasi
enemman Kiinnostusta ja
saat parempia tuloksia



KIINNOSTUS
-2 LUOTTAMUS

- MYYNTI



JOHDONMUKAISUUS & TUNNISTETTAVUUS

« PATEE KAIKISSA KANAVISSA

* |uo itsellesi tunnistettava tyyli esim. varit, kuvatyyli, sijainti,
aani...

i
LT

« LUO RITUAALLI ja jonkinlainen saannollisyys
» yleisési haluaa kuulla sinusta
* "pois silmista pois mielestd”

« TOISTO ei haittaa, painvastoin, se luo
tunnistettavuutta ja luottamusta




¢ VALITSE KANAVASI JA VIESTINTATAPASI

« MISSA ASIAKKAASI VIETTAVAT AIKAA?

« MISTA JA MITEN ASIAKKAASI ETSIVAT APUA?

« MISSA NAISTA PAIKOISTA SINUN ON ITSE LUONTEVA
OLLA?

« MIKA ON LUONTEVA TAPA "KAYDA KESKUSTELUA"?




VAHEMMAN JA

LAADUKKAAMMIN ON
ENEMMAN

- helpotat tyotasi
—> saastat alkaasi

- heratat enemman kiinnostusta



1. SAHKOPOSTILISTA

W sopii kaikenlaisten tuotteiden myyntiin
W tehokas tapa luoda luottamusta ja asiantuntijuutta

* (valttamaton ja) tehokkain myyntikanava jokaiselle
coachille - henkilokohtaisuus

* tasmakohderyhma = juuri sinun yleisosi
« kasvata listaasi lildimagneetin avulla
* valta myyntispammaamistyg, sita ei kukaan halua

« keskity aina ensin lisaarvon antamiseen ja tuo esiin
osaamistasi & persoonaasi positiivisella tavalla

« mieti, millaisia viesteja sinun asiakkaasi haluavat saada
Jja lukea

hyddynna paaviestiaiheitasi ja kierrata viestien sisaltéa
myos valitsemassasi somekanavassa



-

LUO "FREEBIE"” / LIIDIMAGNEETTI

« HYODYNNA MIELUISINTA VIESTINTATAPAASI JA LUO
LIIDIMAGNEETTI
+ LYHYT VIDEO TAI AANITE
» TYOKIRJA TAI E-KIRJA
* MALLIPOHJIA

« OTA AIHEEKSI SOPIVA MAISTIAINEN OMASTA
PALVELUSTASI JA OSAAMISESTASI

 VOIT AJATELLA LIIDIMAGNEETIN VALMENNUKSESI

ENSIMMAISEKSI ASKELEEKSI — NALAN
HERATTAJAKSI

7 2> IDEOI 5 LIIDIMAGNEETTI-IDEAA



2. GOOGLE ADS

// P . ,;;;f;"f W soveltuu erityisesti sellaisille tuotteille/ratkaisuille,

joita asiakkaat googlettavat

laadi mainokset aihesanoilla, joita etsitaan
kustannustehokas ja omiin tarpeisiin raatalditava

palvelun kayttoliittyma on hieman haastava, mutta
opeteltavissa — varaa aikaa tutustumiseen ja hanki
tarvittaessa koulutusta kayttoon

tuo sinulle automaatilla jatkuvaa asiakasvirtaa, kun
toimii hyvin



3. FACEBOOK

W soveltuu tapahtumien ja ryhmien markkinointiin

W maksettujen mainosten hydédyntaminen helppoa ja
kustannustehokasta - tunnettuuden kasvattaminen,
kiinnostuksen herattaminen, liidien keraaminen

W FB-ryhmien hyddyntaminen oman asiantuntijuuden
rakentamisessa, markkinoinnissa, verkkokurssien

toteutuksessa
W webinaarien vaihtoehtona voit hyodyntaa FB-livea

W voit kutsua keskusteluun yksityisviesteilld

« "varttuneemman vaen” kohderyhmille

- panosta postauksissa ja mainoksissa kuvien / videoiden
Ja ensimmaisten lauseiden kiinnostavuuteen



W sopii brandin ja asiantuntijuuden luomiseen &
vahvistamiseen seka yleison kasvattamiseen

W webinaarien vaihtoehtona voit hyodyntaa IG-livea

W tehokkain myynti tapahtuu STOOREISSA ja
karusellipostauksien viimeisella sivulla

W voit kutsua keskusteluun yksityisviesteilla

 "nuoremman vaen” kohderyhma

« mahdollistaa monipuolisen sisallon luomisen: kuvat,
tekstit, karusellit, videot, reelsit, stoorit

* vOIt hyodyntaa myos maksettuja mainoksia, panosta
niissa kuviin / videoihin ja ensimmaisiin sanoihin



S. LINKEDIN

2 ¥

W sopii asiantuntijuuden rakentamiselle

W sopii tydeldamaan ja uraan liittyvien valmennusten
markkinointiin

W sopii B2B-palveluiden myyntiin
W oman verkoston hyddyntaminen markkinoinnissa
W voit kutsua keskusteluun yksityisvisteilld

* tydelaman some
e maksettu mainostaminen hintavaa

« oman profiilin lisaksi voit tehda yrityssivun, jolle
keraat seuraajia




6. YOUTUBE

WA ¥ hakukone videosisallslle, sopii siis sellaisille
N\ tuotteille/ratkaisuille, joita asiakkaat googlettavat

oo hyvin laadittu, ajaton myyntivideo voi tuottaa
myyntia tehokkaasti pitkaan

* VoIt myods tehda saanndllista sisaltoa viogi-tyyliin
- laadi videoita aiheista / aihesanoilla, joita etsitaan

« KEEP IT SIMPLE:
* |lyhyt, napakka video
« opeta jokin taito
« tarjoa jokin oivallus
« ohjaa meditaatio, rentoutus tai mielikuvaharjoitus

« voit myods KIERRATTAA FB- ja IG-livetallenteet seka
webinaaritallenteet (tai otteita niista) myos
YouTubeen




¢ VALITSE KANAVASI JA VIESTINTATAPASI

 VALITSE KANAVASI

7 > VALITSE 1-3 ITSELLESI JA YLEISOLLESI SOPIVINTA
KANAVAA

7 > VALITSE NAISTA 1 JOHON KESKITYT ENSIN

« VALITSE VIESTINTATAPASI

7 > VALITSE MIELUISISTA VIESTINTATAVOISTASI NE, JOITA
VOIT HYODYNTAA TASSA KANAVASSA

7 > HYODYNNA AIHELISTAASI JA IDEOI 5 SISALTOA

7 > MERKITSE AIKA KALENTERIIN JA TOTEUTA, AJASTA
VIESTIT KANAVAASI




JUL i

VARAA AIKA KALENTERIISI

« TEE PAATOS panostaa viestintaan ja myyntiin
johdonmukaisesti ja saannollisesti — jos panostat
100%, voit odottaa 100% tuloksia, jos panostat 10%

d | silloin talldin...
| ‘4 - varaa aika kalenteriin ja pida siitd mahdollisimman

hyvin kiinni — jos tulee este, VARAA UUSI AIKA
mahdollisimman pian

 listaa tulevat myyntiajat ja —paikat ennakkoon ja
paivita lista saannodllisesti

« LUO SIS RUTIINI/ RITUAALI @

7 > MIKA ON INTENTIOSI / TAVOITTEESI VIESTINNAN
SAANNOLLISYYDESTA ESIM. PER VIIKKO?

AW



YLEISOA TARVITAAN

MAKSAVIEN ASIAKKAIDEN
LAMMITTELYYN

- Mita kilnnostuneempi yleisd, sita enemman
mMaksavia asiakkaita

-2 mita isompi (Kiinnostunut) yleiso, sita isompi
myyntipotentiaali



v HYODYNNA MYYNTIPAIKAT

¢« MISSA VOIT TUODA TUOTTEESI ESILLE?
7 > LISTAA VAH. 30 TAPAA / PAIKKAA

« MUISTA HYODYNTAA:
« omat nettisivut (lildimagneetti, call-to-actionit, tuotteet)
* blogi-tekstit
+ some-profiilien linkit
« saanndlliset stoorit
* postauksien viimeiset lauseet tai karusellin viimeinen sivu
* videot voit postata useaan paikkaan

« postauksia / postausaiheita voit kierrattaa kanavasta toiseen ja
Myos sahkdpostiin

+ yhteistybkumppanit ja netin erilaiset tapahtumalistaukset /
palvelulistaukset

« KAMPANJAT

« MYYNTIPUTKET




TOTEUTA »

 KOKEILE!

- tunnustele, mika tuntuu sinulla omalta tyylilta ja
tavalta tehda myyntia = mika tuntuu hyvalta,
hauskalta ja innostavalta

 MALLITA - ala kopioi

* innostu yleisdstasi ja innosta yleisdasi riippumatta
sen koosta = innostunut yleisd tuo enemman
myyntia koosta riippumatta

» TARKEINTA on ALOITTAA{ostain, kasvu syntyy.
Ec;estéénjohdonmukaisel a tyolla ja hauskanpidolla

* seuraa tuloksiasi, erityisesti maksetuissa mainoksissa
« JUHLI onnistumisia ja pida onnistumispaivakirjaa ¢y



SAANNOLLINEN MYYNTI

SAANNOLLINEN MYYNTITULO



Kifos!



